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本資料は、当社の事業内容及び事業戦略に関する情報の提供を目的とするものであり、当社が発行する有価証
券の投資を勧誘する目的としたものではございません。また本資料に記載した意見や予測などは、資料作成時点
での当社の判断であり、その情報の正確性及び完全性を保証し又約束するものではなく、また今後予告なしに変
更されることがあります。
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

説明内容について

１．第10期（19/5期） 決算概要について

１-（１） 損益計算書の概要

１-（２） 売上高増加要因

１-（３） 経常利益伸び率の鈍化要因

１-（４） 貸借対照表の概要

２．第11期（20/5期）の重点施策について

２-（１） ホームメイキャップ事業について

１）事業の広域展開、２）施工体制の再構築、３）技術開発力の強化

３．第11期（２０/5期）の業績予想について

４．当社の成長戦略のイメージ

５．当社の中期的な経営課題と成功要因について

６．ホームメイキャップ事業を成功させる事業環境について

７．施工事例

８．セキュメゾン事業

8-1 セキュメゾン事業について

8-2 セキュメゾンの特色
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

１．第10期（19/5期）決算概要について

（１）損益計算書の概要（１）損益計算書の概要

１１99年年５５月期月期

構成比構成比

（％）（％）

前年同期比前年同期比

（％）（％）

構成比構成比

（％）（％）

３．４３．４

２．５２．５

６．０６．０
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１００１００

２８２８

２１２１

５０５０

３０３０

８３８８３８

実績実績

（百万円）（百万円）

１０３．７１０３．７

９５．５９５．５
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５．１５．１
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６．６６．６

１００１００
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２７２７
当 期 純 利 益

２２２２法 人 税 調 整 額

４９４９経 常 利 益

３５３５営 業 利 益

５４７５４７売 上 高

１１88年年５５月期月期
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

１．第10期（19/5期）決算概要について

（２）（２） 売上高増加要因分析売上高増加要因分析
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単位：百万円

第8期（１７/5期） 第9期（１８/5月期） 第10期（１９/5月期）

年度

事業別売上高推移

加盟店関連事業

セキュメゾン事業

カンナックス事業

ホームメイキャップ事業

①新設東京支店での早期なる販売チャンネルの構築

②福岡支店でのパートナー拡大

③新築受注（カンナックス・セキュメゾン）の確保

①新設東京支店での早期なる販売チャンネルの構築

②福岡支店でのパートナー拡大

③新築受注（カンナックス・セキュメゾン）の確保
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

１．第10期（19/5期）決算概要について

（２）（２） 売上高増加要因分析売上高増加要因分析
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年度

支店別売上高推移

東京支店

福岡支店

本店

東京支店 0 32 136

福岡支店 54 100 181

本店 323 415 521

第8期（１７/5期） 第9期（１８/5期） 第10期（19/5期）
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

１．第10期（19/5期）決算概要について

（３）経常利益伸び率鈍化要因分析（３）経常利益伸び率鈍化要因分析

①① セキュメゾン事業に関わる技術開発と特許申請及び広告宣伝費用等の先行投資費用の発生セキュメゾン事業に関わる技術開発と特許申請及び広告宣伝費用等の先行投資費用の発生

②② 研究開発費用（耐震防災コーティングシステムの開発）の増加研究開発費用（耐震防災コーティングシステムの開発）の増加

③③ 対ポンドに対する円安による原材料費の上昇については、為替スワップの導入により営業外収益にてヘッジ対応対ポンドに対する円安による原材料費の上昇については、為替スワップの導入により営業外収益にてヘッジ対応

0

10,000

20,000

30,000

40,000

50,000

60,000

第8期 第9期 第10期

単位：千円

第第88期期

（平成（平成1717年年55月期）月期）

第第99期期

（平成（平成1818年年55月期）月期）

第１０期第１０期

（平成（平成1919年年55月期）月期）

経常利益経常利益 41,33041,330 49,80249,802 50,08550,085

単位：千円
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

１．第10期（19/5期）決算概要について

（４）貸借対照表の概要

～総資産の増加要因は、セキュメゾン事業の工事完成に伴うもの～

１８１８年５月期年５月期

（百万円）（百万円）

１９１９年年５５月期月期

（百万円）（百万円）
増減（百万円）増減（百万円）

流 動 資 産流 動 資 産

２９９２９９ ７９２７９２
++４９３４９３（販売用不動産（販売用不動産+408+408、現預、現預

金金+68+68、完成工事未収入金、完成工事未収入金+29+29、未、未
成工事支出金△成工事支出金△1919、他）、他）

固 定固 定 資 産資 産

流 動 負 債流 動 負 債

固 定 負 債固 定 負 債

資 本 合 計資 本 合 計 ２１７２１７ ２４５２４５ ++２８２８（利益剰余金（利益剰余金+28+28））

負 債 ・ 資 本 合 計負 債 ・ 資 本 合 計 ４０７４０７ ８２９８２９ +422+422

１０７１０７ ３６３６ △７１△７１（土地△８４、他）（土地△８４、他）

資 産 合 計資 産 合 計 ４０７４０７ ８２９８２９ +422+422

１７１７ １１４１１４ ++９６（長期借入９６（長期借入+96+96））

負 債 合 計負 債 合 計 １９０１９０ ５８３５８３ +393+393

１７２１７２ ４６９４６９
++２９７２９７（買掛金（買掛金+305+305、未払法人税、未払法人税

等△等△1313、他）、他）
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

２．第11期（20/5期）重点施策について

（１）ホームメイキャップ事業（１）ホームメイキャップ事業

１）事業の広域展開

① 既存店（本店、福岡、東京）での営業基盤強化

→大規模市場である「東京」への重点戦力配分

→既存パートナー先の選択と集中戦略による効率営業

→新規パートナー先の開拓と受注獲得

☆ 19/5末 １４２社 → 20/5末 １８７社 → 22/5末 ４００社 体制の構築

② 関東圏（横浜地区）への新設店開設準備（２０年６月開設予定）

② 新規マーケット（公共事業）への参入・受注獲得

→宇部市役所の外壁リフォーム施工実績

③ 「ホームメイキャップ工法」のFC展開再構築

→地域金融機関との開発業務の事業連携提案

今期中に２社獲得→５社体制構築
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

２．第11期（20/5期）重点施策について

２）施工体制の再構築

① 直営店・公式施工店による施工体制の見直し

② マスター人材（含む公式施工店）の再教育
（メイキャップマスター認定制度のイメージ）

技術の習熟度による

ランク付け

施 工

技 術

施 工

プ ラ ン

接 客

マナー

指導力

SVクラス

（スーパーバイザーレベル）

Sクラス

（研修講師レベル）

Aクラス

（現場責任者レベル）

Bクラス

（中級施工者レベル）

Cクラス

（初級施工者レベル）

Dクラス

（研修生レベル）
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

２．第11期（20/5期）重点施策について

３）技術開発力の強化

①耐震・防災をテーマとした公的機関の技術認定取得①耐震・防災をテーマとした公的機関の技術認定取得

②耐久性強化のコーティング工法の開発②耐久性強化のコーティング工法の開発

③耐震・防災コーティング工法の開発③耐震・防災コーティング工法の開発

ⅰ）耐震防災研究開発事例

含浸接着工法による補強方法含浸接着工法による補強方法シート無しシート無し スケルトン耐震防災コーティングスケルトン耐震防災コーティング
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

２．第11期（20/5期）重点施策について

ⅱ）耐震防災（スケルトン）の研究開発事例

左：スケルトン耐震防災コーティング左：スケルトン耐震防災コーティング

右：シート無し右：シート無し
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

３． 第11期（20/5期）業績予想について

１７／5期（実績） 18／5期（実績） 19／5期（実績） 20／5期（計画）

金額

（百万円）

前年同
期比

（％）

金額

（百万円）

前年同
期比

（％）

金額

（百万円）

前年同
期比

（％）

中間期
金額

（百万円）

前年同期
比

（％）

通期
金額

（百万円）

前年同期
比

（％）

売上高売上高 377 161.8 547 145.1 838 153.2 604 １60.6 1,172 139.9

経常利益経常利益 ４１ 372.7 ４９ 119.5 ５０ 102.0 25 ７１．４ 71 142.0

当期純利益当期純利益 ３７ 264.3 ２７ 73.0 ２８ 103.7 13 ６５.０ 37 132.1
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

４．当社の成長戦略のイメージ

～ホームメイキャップ工法を「コア」とした事業の「トライアングル」で差別化戦略～

ホームメイキャップ

カンナックスカンナックス

事業事業

ホームホーム
メイキャップ事業メイキャップ事業

セキュメゾンセキュメゾン

事業事業

リフォーム（スケルトン）

・住宅→集合住宅→ホテル→マンション→橋梁・高欄・道路・トンネル

新しい居住システム

→安全・安心・癒しをテーマとした地域コミュニテイタウンの提供

新築・リーフォーム（インフィル）

→街おこし・店舗再生・地域ブランドの企画、開発、施工
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

５．中期的な経営課題と成功要因

１．営業力アップ

①直営店の広域展開

②有力なパートナー確保

③FC展開組織の構築

④セキュメゾンの地域ドミナント展開

⑤公共事業分野への進出

２．技術力アップ

①実行予算管理の徹底

②優秀な公式施工店の確保

③耐震防災技術の早期確立

④NETISへの技術登録実現

３．組織力アップ

①支店長適任人材の輩出

②専門的な管理スタッフの配置

③経営管理システムの高度化

中期的中期的

経営課題経営課題

営業営業

研究開発研究開発

施工施工 経営管理経営管理

組織構造組織構造

・主要都市圏における支店の設置・主要都市圏における支店の設置

・・HMHM工法の工法のFCFC展開（３次）展開（３次）

・セキュメゾンの水平展開・セキュメゾンの水平展開

・構造物高耐久性市場への参入・構造物高耐久性市場への参入

・街づくり事業へのプロヂュース機能の強化・街づくり事業へのプロヂュース機能の強化

・技術生産性の強化・技術生産性の強化

・・HMHMマスターの育成マスターの育成

・コンプライアンスの徹底・コンプライアンスの徹底

・コーポレートガバナンスの整備・コーポレートガバナンスの整備

・組織機能の強化・組織機能の強化

・人材の能力開発・人材の能力開発
・耐震・高耐久性工法の開発・耐震・高耐久性工法の開発

スリーアップスリーアップ
作戦作戦
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

６．ホームメイキャップ事業を成功させる事業環境について
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２０００年度 ２００５年度 ２０１０年度 ２０１５年度 ２０２０年度

年

維持補修の将来予測
～政府建設投資伸び率２０２０年度まで０％の場合～

民間非住宅（土木）

民間非住宅（建築）

民間住宅

政府非住宅

政府住宅

政府土木

２１．１

２３．２

２５．５

２７．３

２９．０６兆円の増加

出所：建設産業経営データ
「膨大なストック市場こそ有望市場」
財団法人　建設業振興基金
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

６．ホームメイキャップ事業を成功させる事業環境について
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１９６５年以前 １９６６～７０年 １９７１～７５年 １９７６～８０年 １９８１～８５年 １９８６～９０年 １９９１～９５年 １９９６～００年

年

分譲マンションストック（建築時期別）

　　　築３０年超
築２０年超

築１０年超

出所：建設産業経営データ
　　　「膨大なストックこそ有望市場」
財団法人　建設産業基金
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

６．ホームメイキャップ事業を成功させる事業環境について

0.0

100.0

200.0

300.0

400.0

500.0

600.0

700.0

（単位：万戸）

～１９４５ １９６１～７０年 １９７６～８０年 １９８６～９０年 １９９６～００年

年

住宅ストック（今後１０年間のリフォーム対象）
～現ストックに占める今後１０年間にリフォーム対象となりうる建築時期別ストック数～

借家（民間）

借家（公社・公団）

借家（公営）

持家（共同住宅）

持家（戸建・長屋）

出所：建設産業経営データ
　　「膨大なストック市場こそ有望市場」
財団法人　建設業振興基金
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

６．ホームメイキャップ事業を成功させる事業環境について

住宅ストック（急増するリフォーム対象）
～建築時期別ストック～
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持家（長屋＋共同住宅）

持家（戸建）

建築後３０年超の住宅ストック
　約３０百万戸

出所：建設産業経営データ
「膨大なストック市場こそ有望市場」
財団法人　建設業新興基金
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

６．ホームメイキャップ事業を成功させる事業環境について
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出所：建設産業経営データ
「膨大なストック市場こそ有望市場」
財団法人　建設業振興基金
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

７.施工事例

市役所（山口県）

銅像（滋賀県）

マンション（福岡県）

住宅（東京都）
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

７. 施工事例

アパート（東京都）アパート（東京都）

住宅（福岡県）ビル（東京都）
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８８ 「セキュメゾン」事業「セキュメゾン」事業
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８－１ 「セキュメゾン」事業について

１．特徴

①「ホームメイキャップ」工法を最大限に活用した耐久性・耐震性の極めて高い構造設計①「ホームメイキャップ」工法を最大限に活用した耐久性・耐震性の極めて高い構造設計

を確立を確立

②人車分離型のレイアウトでの交通安全性に配慮②人車分離型のレイアウトでの交通安全性に配慮

③メゾネットシティ全体への出入りを一箇所にて管理する防犯性の確保③メゾネットシティ全体への出入りを一箇所にて管理する防犯性の確保

④④¨̈光の魔術師光の魔術師¨̈大塚正彦氏の設計による高いデザイン性大塚正彦氏の設計による高いデザイン性

⑤柔軟な居住プランの設計を可能にするシステムを提供⑤柔軟な居住プランの設計を可能にするシステムを提供

⑥「広く・美しく・安全な」居住空間を提供⑥「広く・美しく・安全な」居住空間を提供

２．第1号案件について

①「セキュメゾン森明かり」を宇部市芝中町に完成。

②今後、人口②今後、人口2020万人程度の中規模都市に水平展開万人程度の中規模都市に水平展開
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８ －１ 「セキュメゾン」事業について
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８－１ 「セキュメゾン」事業について
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８－１ 「セキュメゾン」事業について
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８－１ 「セキュメゾン」事業について



27
お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８－１ 「セキュメゾン」事業について
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８ －１ 「セキュメゾン」事業について
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８ －１ 「セキュメゾン」事業について
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８ －１ 「セキュメゾン」事業について
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８ －１ 「セキュメゾン」事業について

（特許出願中：特願（特許出願中：特願20062006－－078697078697））
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８ －２ セキュメゾンの特色

特色1：一軒単位で、建替えやリフォームが可能
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８－ ２ セキュメゾンの特色

特色2：凹凸連結構造

ホームメイキャップ工法の、主軸となるのが「凹凸
連結構造」です。住戸同士の相対する桂同士を、凸
形状に加工した柔軟性のある柱で連結することで、
連なる建物全体としての強度を充分に保ちながら、
住戸一軒一軒を独立させることが可能になります。
これにより、これまでの集合住宅では難しかったリ
フォーム・建て替えが容易になり、マンションでは全
体の80％以上の同意がなければ建て替え出来な
いといった心配もなく、10年後、20年度の家族の形
態に柔軟に対応できます。

（特許出願中：特願（特許出願中：特願20062006－－084087084087））
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８－ ２ セキュメゾンの特色

特色3：気密性の高さ

密閉された状態の室内は空気が汚染され、人
体に悪影響を及ぼします。セキュメゾンは、住戸
同士を「凹凸連結」することで住戸間に生まれた
空間を、埋めるのではなく空気の通路として利
用し、地中から発生する新鮮な空気と、室内の
空気を循環させることで、ハウスダストなどの空
気汚染を低減させることができます。

（特許出願中：特願（特許出願中：特願20062006－－078696078696））
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８－ ２ セキュメゾンの特色

特色4－①：居住者の安全・安心に配慮したセキュリティを確立
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８ － ２ セキュメゾンの特色

特色4－②：居住者の安全・安心に配慮したセキュリティを確立
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：info@homemakeup.co.jp）

８ － ２ セキュメゾンの特色

特色4－③：居住者の安全・安心に配慮したセキュリティを確立
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