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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

説明内容について説明内容について

「はじめに」「はじめに」

１．事業概要について１．事業概要について

☆☆ DVDDVDの放映の放映

内容内容 「建物を守りたい男たち」～ストップ・ザ・スクラップ＆ビルド「建物を守りたい男たち」～ストップ・ザ・スクラップ＆ビルド

２．第２．第99期期<<１８１８/5/5期）決算の概要について期）決算の概要について

３．売上高推移と重点戦略の進捗状況について３．売上高推移と重点戦略の進捗状況について

４．経常利益推移について４．経常利益推移について

５．第１０期（１９５．第１０期（１９/5/5期）重点施策について期）重点施策について

６．第１０期（１９６．第１０期（１９/5/5期）業績予想について期）業績予想について

７．「セキュメゾン事業」について７．「セキュメゾン事業」について
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

１．事業概要について１．事業概要について

DVDDVDの放映の放映

「建物を守りたい男たち」「建物を守りたい男たち」

～ストップ・ザ・スクラップ＆ビルド～～ストップ・ザ・スクラップ＆ビルド～
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

２２．第．第99期（期（18/518/5期）決算概要について期）決算概要について

（１）損益計算書の概要（１）損益計算書の概要

→17年5月期比増減要因ついては次ページご参照

→中期経営計画第1期数値目標達成

構成比構成比

（％）（％）

前年同期比前年同期比

（％）（％）

計画比計画比

（％）（％）

構成比構成比

（％）（％）

１０７．７１０７．７

（１０４．５）（１０４．５）

１０４．２１０４．２

（６２．１）（６２．１）

１０６．２１０６．２

５．１５．１

４．２４．２

９．１９．１

６．６６．６

１００１００

２８２８

２３２３

５０５０

３６３６

５４７５４７

実績実績

（百万円）（百万円）

７５．７７５．７

５７５．０５７５．０

１２２．０１２２．０

８３．７８３．７

１４５．１１４５．１

９．８９．８

１．０１．０

１０．８１０．８

１１．４１１．４

１００１００

中期経営計画中期経営計画

（第（第11期）期）

（百万円）（百万円）

実績実績

（百万円）（百万円）

２６２６３７３７
当 期 純 利 益

（２２）（２２）４４法 人 税 調 整 額

４８４８４１４１経 常 利 益

（５８）（５８）４３４３営 業 利 益

５１５５１５３７７３７７売 上 高

１８１８年年５５月期月期１７１７年年５５月期月期
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

２．第２．第99期（期（18/518/5期）決算概要について期）決算概要について

（２）（２）1717年年55月期比増減要因月期比増減要因

①売上高増収要因

・ 株式公開による新聞やテレビへのパブリシティによる口コミ及び紹介による

新規パートナーの獲得と既存パートナーとの取引深厚

→福岡支店（前年比１５１．４％増）、東京支店の開設（平成18年2月）による受注獲得増が寄与

・ 建築工事事業による増収（全体の２１．７％）

② 営業利益減収要因

・ 売上原価率の上昇が大きな要因

→円安、原油高による原材料費比率の上昇

→福岡、東京地域での公式施工店、及び施工代理店等による外注比率の上昇

→建築事業の本格的開始による外注費率の上昇

③ 経常利益増収要因

・ 通貨スワップ導入による為替差益及びデリィバティブの評価益を計上

→円安による原材料コストの上昇リスクをヘッジする目的で導入したもの

④ 当期純利益減収の要因

→税金の発生によるもの

① 売上高増収要因

・ 株式公開による新聞やテレビへのパブリシティによる口コミ及び紹介による

新規パートナーの獲得と既存パートナーとの取引深厚

→福岡支店（前年比１５１．４％増）、東京支店の開設（平成18年2月）による受注獲得増が寄与

・ 建築工事事業による増収（全体の２１．７％）

② 営業利益減収要因

・ 売上原価率の上昇が大きな要因

→円安、原油高による原材料費比率の上昇

→福岡、東京地域での公式施工店、及び施工代理店等による外注比率の上昇

→建築事業の本格的開始による外注費率の上昇

③ 経常利益増収要因

・ 通貨スワップ導入による為替差益及びデリィバティブの評価益を計上

→円安による原材料コストの上昇リスクをヘッジする目的で導入したもの

④ 当期純利益減収の要因

→税金の発生によるもの
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

２．第２．第99期（期（1818年年55月期）決算概要について月期）決算概要について

（３）製品別売上高推移（百万円）（３）製品別売上高推移（百万円）

１．加盟店関連１．加盟店関連

①①1818年度新規の加盟店獲得はゼロ→年度新規の加盟店獲得はゼロ→今後の課題

②加盟店への材料の売上は増加傾向②加盟店への材料の売上は増加傾向

２．完成工事高２．完成工事高

①外壁・防水工事は増加傾向①外壁・防水工事は増加傾向

②②1818年度からリフォームの派生事業として年度からリフォームの派生事業として

建築・改築が増収に寄与建築・改築が増収に寄与

→→1919年度は、新事業「セキュメゾン」事業年度は、新事業「セキュメゾン」事業

の開始の開始
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百万円

16/5月期 17/5月期 18/5月期

年度

製品別売上高推移

加盟店関連

完成工事高 （新築・改築）

完成工事高 （その他改修）

完成工事高 （防水）

完成工事高 （外壁）

完成工事高 （足場）

１１９１１９００００新築・改築新築・改築

１０４１０４１０５１０５７８７８その他（改その他（改
修）修）

２２３２２３１６４１６４１３２１３２外壁外壁

６２６２６７６７９９防水防水

２２２２１８１８５５足場足場完成工事完成工事

１７１７２２２２９９加盟店関連加盟店関連

1818年年55月期月期1717年年55月期月期1616年年55月期月期
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

２２．第．第99期（期（18/518/5期）決算概要について期）決算概要について

（（４４）貸借対照表の概要）貸借対照表の概要

固定固定資産資産

固定負債固定負債

流動負債流動負債

++１３７１３７４０７４０７２７０２７０負 債 ・ 資 本 合 計負 債 ・ 資 本 合 計

++２８２８（利益剰余金（利益剰余金++２７、他）２７、他）２１７２１７１８９１８９資 本 合 計資 本 合 計

流動資産流動資産

++１０９１０９１９０１９０８１８１負 債 合 計負 債 合 計

--１６（長期借入△１４、他）１６（長期借入△１４、他）１８１８３４３４

++１３７１３７４０７４０７２７０２７０資 産 合 計資 産 合 計

++１２４１２４（借入（借入++６６、工事未払金６６、工事未払金

３３、未払法人税等２１、他）３３、未払法人税等２１、他）
１７２１７２４８４８

++９２９２（土地（土地++８４、他）８４、他）１０８１０８１６１６

++４４４４（現預金△４６、完成工事（現預金△４６、完成工事

未収入金未収入金++２７、未成工事支出金２７、未成工事支出金
２３、受取手形２３、受取手形++１７、他）１７、他）

２９９２９９２５５２５５

増減（百万円）増減（百万円）
１８１８年年５５月期月期

（百万円）（百万円）

１７年５月期１７年５月期

（百万円）（百万円）



7
お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

３．売上高推移と重点戦略の進捗状況について３．売上高推移と重点戦略の進捗状況について

１．全国主要都市に１．全国主要都市に

直営店設置直営店設置

施工体制施工体制
の再構築の再構築

マスター技術マスター技術
者（者（SVSVの人の人
材）の養成材）の養成

管理部門管理部門
の人材採の人材採
用・育成用・育成

マスターのマスターの
研修制度の研修制度の
確立と育成確立と育成

４．人材の確保と育成４．人材の確保と育成

高耐久防高耐久防
災コーティ災コーティ
ングシステングシステ
ムの開発ムの開発

共同研究の共同研究の
開始（耐震防開始（耐震防
災コーティン災コーティン
グシステム）グシステム）

特殊塗料特殊塗料
の調合・調の調合・調
色方式の色方式の
確立確立

マット工法マット工法
の開発の開発

３．技術開発力の強化３．技術開発力の強化

と本格的事業化へと本格的事業化へ

セキュメゾセキュメゾ
ン事業の開ン事業の開
始始

新築・改築事新築・改築事
業の開始業の開始

２．新規事業の立上２．新規事業の立上

から本格事業化へから本格事業化へ

広島支店広島支店東京支店東京支店

広島支店開広島支店開
設準備設準備

福岡支店福岡支店

東京支店東京支店
開設準備開設準備

福岡支店開福岡支店開
設準備設準備

８８８８８８５４７５４７３７７３７７２３３２３３

売上高推移売上高推移 （百万円）（百万円） １９／５１９／５

（計画）（計画）

１８／５１８／５

（実績）（実績）

１７／５１７／５

（実績）（実績）

１６／５１６／５

（実績）（実績）
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16/5月期 17/5月期 １８/5月期 １９/5月期（計画）

年度

売上高推移

16/5月期

17/5月期

１８/5月期

１９/5月期（計画）

過去4年間で4倍を目標

中期経営計画の
重点戦略
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

４．経常利益推移について４．経常利益推移について

→→経常利益の増益基調は確保経常利益の増益基調は確保

１．製造原価率の上昇による１．製造原価率の上昇による

経常利益率の伸び鈍化傾向経常利益率の伸び鈍化傾向

→ホームメイキャップの全国展開（東京、福岡、広島、沖縄→ホームメイキャップの全国展開（東京、福岡、広島、沖縄

等）による等）による 施工単価アップによる原価率の上昇（外注費施工単価アップによる原価率の上昇（外注費

率の上昇）率の上昇）

→新築・改築による外注費率の上昇→新築・改築による外注費率の上昇

○今後施工体制の再構築による原価上昇率を逓減化へ

○円安及び原油高騰による原材料費のアップへの対策

２．当期純利益２．当期純利益

→納税の正常化による利益水準の確保→納税の正常化による利益水準の確保
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百万円

16/5月期 17/5月期 18/5月期 19/5月期（計画）

年度

経常利益、当期純利益及び法人税調整額推移

経常利益

当期純利益

法人税調整額

２９２９

２７２７

５６５６

1919年年55
月期月期

（計画）（計画）

２７２７３７３７１５１５当期純利益当期純利益

２３２３４４００法人税法人税

５０５０４１４１１１１１経常利益経常利益

1818年年55
月期月期

1717年年55
月期月期

1616年年55
月期月期

（年度）（年度）

（百万円）（百万円）
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

５．第10期（19/5期）重点施策について

１．ホームメイキャップ事業

１）事業の広域展開

①既存店（本社、福岡、東京）での営業基盤強化

ⅰ）既存パートナーの取引深厚と新規パートナーの開拓（中期経営計画の継続案件）

②直営店設置への既存店成功事例の水平展開

ⅰ）広島支店の設置

ⅱ）神奈川、大阪、熊本、名古屋、沖縄の開設準備

③新規マーケット（公共事業）への参入・受注獲得

２）技術開発力の強化

①高耐久防災コーティングに優れる「補修材」（キット商品）の開発

→中国経済産業局の助成金対象事業に選定される

②コーティング材の調合・調色機能の開発

３）施工体制の再構築

①直営店の施工体制の見直しとマスター人材の再教育

２．セキュメゾン事業（メゾネットタイプ→イメージ図）

①「宇部セキュメゾン」の開発･販売と他都市（20万人都市）への水平展開

３．マザーズ上場に向けての管理機能の強化

①コンプライアンス体制への取り組み強化

②経理・業務システムの早期導入と業務体制の効率化

１．ホームメイキャップ事業

１）事業の広域展開

①既存店（本社、福岡、東京）での営業基盤強化

ⅰ）既存パートナーの取引深厚と新規パートナーの開拓（中期経営計画の継続案件）

②直営店設置への既存店成功事例の水平展開

ⅰ）広島支店の設置

ⅱ）神奈川、大阪、熊本、名古屋、沖縄の開設準備

③新規マーケット（公共事業）への参入・受注獲得

２）技術開発力の強化

①高耐久防災コーティングに優れる「補修材」（キット商品）の開発

→中国経済産業局の助成金対象事業に選定される

②コーティング材の調合・調色機能の開発

３）施工体制の再構築

①直営店の施工体制の見直しとマスター人材の再教育

２．セキュメゾン事業（メゾネットタイプ→イメージ図）

①「宇部セキュメゾン」の開発･販売と他都市（20万人都市）への水平展開

３．マザーズ上場に向けての管理機能の強化

①コンプライアンス体制への取り組み強化

②経理・業務システムの早期導入と業務体制の効率化
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

６．第10期（19/5期）業績予想について

修正修正

計画計画

（百万円）（百万円）

（第（第22期）期）

当初計画当初計画

（百万円）（百万円）

2727

２９２９

５６５６

８８８８８８

2323４４（ 法 人 税 調 整 額 ）（ 法 人 税 調 整 額 ）

１０３．６１０３．６

１１２．０１１２．０

１６２．３１６２．３

前年同期前年同期
比比

（％）（％）

７５．７７５．７

１２２．０１２２．０

１４５．１１４５．１

前年同期前年同期
比比

（％）（％）

２４６．７２４６．７

３７２．７３７２．７

１６１．８１６１．８

前年同期前年同期
比比

（％）（％）

NilNil

NilNil

１７３．５１７３．５

前年同期前年同期
比比

（％）（％）

中期経営計画中期経営計画金額金額

((百万円）百万円）

金額金額

((百万円）百万円）

金額金額

（百万円）（百万円）

５０５０２８２８３７３７１５１５当 期 純 利 益当 期 純 利 益

８５８５５０５０４１４１１１１１経 常 利 益経 常 利 益

７２４７２４５４７５４７３７７３７７２３３２３３売 上 高売 上 高

１９１９／５期（／５期（計画計画））１８１８／５期（実績）／５期（実績）１７１７／５期（実績）／５期（実績）
１６１６／５期（実績）／５期（実績）
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）

７．「セキュメゾン」事業について７．「セキュメゾン」事業について

１．特徴

①「ホームメイキャップ」工法を最大限に活用した耐久性・耐震性の極めて高い構造設計①「ホームメイキャップ」工法を最大限に活用した耐久性・耐震性の極めて高い構造設計

を確立を確立

②人車分離型のレイアウトでの交通安全性に配慮②人車分離型のレイアウトでの交通安全性に配慮

③メゾネットシティ全体への出入りを一箇所にて管理する防犯性の確保③メゾネットシティ全体への出入りを一箇所にて管理する防犯性の確保

④④¨̈光の魔術師光の魔術師¨̈大塚正彦氏の設計による高いデザイン性大塚正彦氏の設計による高いデザイン性

⑤柔軟な居住プランの設計を可能にするシステムを提供⑤柔軟な居住プランの設計を可能にするシステムを提供

⑥「広く・美しく・安全な」居住空間を提供⑥「広く・美しく・安全な」居住空間を提供

２．第1号案件について

①「セキュメゾン宇部」を開発中、ﾉｳﾊｳの取得

②今後、人口②今後、人口2020万人程度の中規模都市に水平展開万人程度の中規模都市に水平展開

→イメージは次ページ以降
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お問い合わせ先：株式会社エムビーエス（電話：0836-37-6585（代表）/FAX：0836-37-6586/e-mail：mbs@homemakeup.co.jp）
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